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Litium: Hog forvantan pa tillvaxt i
den digitala handeln mellan foretag

Litium, en av Nordens ledande aktdrer inom digital handel, slapper idag den sjatte upplagan av
den arliga rapporten om digital handel mellan féretag "Nordic Digital Commerce in B2B 2022”.
Arets rapport visar att e-handeln mellan foretag fortsatter att 6ka stadigt och att nastan
halften av de tillfragade foretagen antingen har pabérjat eller ytterligare accelererat sina
satsningar inom digital handel som en féljd av covid-19-pandemin. Rapporten visar ocksa att
digital handel ses som en viktig del av foretagens hallbarhetsarbete.

Litiums studie genomférdes under mars 2022 och baseras pa svar fran fler an 900 beslutsfattare
pa nordiska B2B-féretag och ar darmed Nordens storsta studie om digital handel mellan foretag.

— Viser attintresset for digitala affarer 6kar hos de nordiska B2B-féretagen och att de har en
positiv syn pa sin framtida forsaljningstillvaxt. Tva av tre anvander idag digitala
forsaljningskanaler och av de som gor det anger 73 procent att de forvantar sig tillvaxt under de
kommande tre aren. Marknaden fér e-handel mellan foretag ar inte alls lika mogen som e-handeln
mot konsument. Det finns stor potential och marknaden fortsatter att vaxa stadigt, menar Malin
Bodolla som &r ansvarig for arbetet med studien pa Litium.

Nordic Digital Commerce in B2B 2022 speglar hur allt fler B2B-foretag valjer att se 6ver sina
affarsmodeller for att dra nytta av de mojligheter som digitaliseringen erbjuder.

— Pandemin har drivit pa den digitala transformationen. Narmare halften (44 procent) av B2B-
foretagen har antingen paborjat eller accelererat sina satsningar inom digital handel som ett
resultat av pandemin. Nar varlden forandras allt snabbare blir 6kad digitalisering ett verktyg for
foretag att bli mer flexibla och kunna agera mer agilt pa det som hander. Digitala affarsmodeller
oppnar ocksa upp for mojligheter att expandera till nya marknader. Hela 59 procent av féretagen
raknar med att salja via digitala kanaler utanfor sin hemmamarknad om tre ar, fortsatter Malin
Bodolla.

Nytt for arets rapport ar att den ocksa belyser foretagens syn pa digital handel i relation till
foretagets hallbarhetsarbete. En tredjedel menar att satsningarna pa digital handel ar ett viktigt
led i foretagets hallbarhetsarbete. Bland storre féretag, med en omséattning pa mer an 500
miljoner (i lokal valuta), ar siffran sa hég som 41 procent. Smartare och mer samordnade
transporter, ett minskat antal sljresor och minskad pappersférbrukning ar nagra av de vinster
som lyfts fram med digital handel mellan féretag.

Las hela rapporten héar: content.litium.com/en/b2breport2022
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Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjalper féretag inom
B2B och B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader
och samtidigt skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gér det genom att erbjuda en
skalbar och molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex,
Tingstad och Jollyroom omsatter 6ver 10 miljarder kronor arligen online. Litium agerar
tillsammans med sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och &r noterat pa Nasdaq First
North Growth Market. Arctic Securities ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa
certifiedadviser@arctic.com eller +46 844 68 61 00. F6r mer information besdk garna litium.se




