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FlexQubes rapport for tredje kvartalet 2020

TREDJE KVARTALET 2020

. Orden'n?éngen minskade med 46 procent till 11,2 MSEK (20,8). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamforelseperiodema har orderingéngen
minskat med 40 procent.

o Nettoomsattningen minskade med 27 procent till 14,1 MSEK (19,3). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamforelseperiodema har
nettoomséttningen minskat med 26 procent.

. Rbrge;seresultatet fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -8,4 MSEK (-3,5) och rorelseresultatet fore finansiella poster (EBIT) uppgick till -9,7 MSEK

. Igesultat fore skatt uppgick till -9,7 MSEK (-3,8).

o Resultat per aktie uppﬁlck till -1,30 SEK (-0,52).

o Kassaflodet uppgick till -2,5 MSEK (-2,8), varav 4 MSEK (-1,2) fran den I&pande verksamheten, -0,9 MSEK (-2,2) fran investeringsverksamheten
och 2,4 MSEK (0,5) fran finansieringsverksamheten.
Likvida medel u| Eglck till 10,9 MSEK (35,6) vid periodens utgén%;. Utover likvida medel sa har koncemen tillgang till kreditfacilitet om 9,8 MSEK,

varav 7,5 MSEK kommer utbetalas som lan under fiérde kvartalet 2020.

Bolaget erhdller sina férsta orders fér eQart i Sverige och England.

Bolaget ingar partnerskap med schweiziska bolaget Bluebotics for fortsatt utveckling av autonoma navigationslésnin%gr till eQart.

Utokat partnerskap med Ericsson med sE\;ﬂe att utforska potentialen att anvéinda 4G och 5G i sjalvkérande logistikrobotar.

Bolaget slutférde uppbyg%naden av distributionscenter i Duncan, South Carolina. Investeringen har belastat resultat med kostnader av

engangskaraktar om ca -3 MSEK. Detta fonéntas leda till betydlig effektivitetsdkning samt aven kostnadsbesparingar om ca 1 MSEK / ar.

PERIODEN 1 JANUARI — 30 SEPTEMBER 2020

. grdering:té\ngen Okade med 8 procent till 58,2 MSEK (54,1). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamforelseperioderna har orderingdngen okat med
procent.

. Nketttoorggagningen it)'kade med 17 procent till 58,3 MSEK (50,0). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamforelseperiodema har nettoomséttningen
Okat mi procent.

. ﬁ%&l}s(ere%%ugﬁtet fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -12,2 MSEK (-12,9) och rérelseresultatet fore finansiella poster (EBIT) uppgick till -15,7

. Resulta(t fore skatt uppgick till 15,7 MSEK (-13,7).

o Resultat per aktie uppﬁmk till -2,12 SEK 8-1,84).

o Kassaflédet uppgick till -7,1 MSEK (-24,6), varav -6,3 MSEK (-17,4) fran den I6pande verksamheten, -3,1 MSEK (-8,1) fran
investeringsverksamheten och 2,3 MSEK (0,9) fran finansieringsverksamheten.

Handelser efter kvartalets utgang
o Forskningsprojektet “Virtuell draganordning for logistikvagnar’, som genomforts med stéd fran Vinnova &r slutfort med positivt resultat och godkénd

slutrapport. En prototyp har utvecklats och demonstrerats med positivt intresse fran kunder. Projektets totala budget var 2,8 miljoner, varav 1,13
miljoner finansierades av Vinnova.

Lank till delarsrapporten for tredje kvartalet 2020: https://www.flexqube.com/secure-file.php?
file=697e51ddd6799acf6f3eb8645be13e8a.pdf

Hela delarsrapporten finns &ven bifogad hartill.

VD-ORD

VI FAR VARA FORSTA EQART ORDERS FRAN SVERIGE OCH ENGLAND MEN FLYTTPROJEKTET | USA OCH UTMANINGAR KOPPLAT TILL
COVID-19 PAVERKAR FORSALJNING OCH RESULTAT NEGATIVT UNDER Q3

Forsta kvartalet i &r och den starka utvecklingen for bade férsaljning, resultat och kassaflode visade FlexQubes riktning for 2020. Sedan gjorde Covid-19
intag och vara kunder sténgde ner sina verksamheter. Det var framforallt olyckligt for oss i USA som &r var, historiskt sett, klart starkaste marknad. Trots

den svagare utvecklingen under det trggje kvartalet sa ar var forséljning upp 17% sett 6ver de forsta nio manadema i ar. Det var med detta positiva
momentum i gick in i pandemin och med det i ryggen vi gradvis kommer att Iamna pandemin.

Det tredje kvartalet var starkt préglat av Covd-19 da véra kunder i mén?a fall var permitterade under perioden och fokuserade pé& kostnadsbesparande
atgarder. Den negativa tillvéxten i orderingang beror till stérsta delen pa att projektinfiédet fran bérjan av pandemin i mars till borjan av sommaren var véldigt
lagt och vi har framforallt sténgt afférer for projekt som pabdrjades innan denna period. Fran sommaren och framat har marknaden gradvis forbéttrats och
Europa har orderingangen i september och oktober kommit tillbaka till de nivéer som vi hade i borjan av aret. Trots att marknadsutsikterna &r osékra sa
beddmer jag att vi har den absolut svéraste perioden bakom oss och vi marker nu att intresset for vart automationskoncept dkar for varje vecka som gar.

De flesta foretag i pratar med har automation som en \iktig del av deras framtida logistikfidden pa grund av Covid-19, vilket &r en tydligfu foréandring jamfort
med tidigare. Den sedan tidigare pégéende transformationen mot ¢kad automation kommer att paskyndas av Covid-19 och hér finns stora méjligheter for

FlexQube, att med sin ledande kunskap inom vagnar, att positionera sig som marknadsledande inom motoriserade vagnar or tillverkningsindustrin.

Férsiljning & Resultat

Som jag ndmnde i VD-ordet fér delarsrapporten for det andra kvartalet s& bedémde i att den |&ga projektaktiviteten da skulle paverka orderingdngen under
det andra halvaret i ar. Manga projekt avbréts eller har skjutits pa framtiden. Det & den stdrsta orsaken till att orderingangen under det tredje kvartalet
kommer in svagare an forra aret. Fran slutet avsommaren har aktiviteten 6kat, aven om det krévs mer for att na avslut nu an tidigare.

Orderingangen for Europa faller med ca 30% under kvartalet och for Nordamerika med ca 45% jamfort med det tredje kvartalet 2019. Trots séttningen |
orderingangen under det tredje kvartalet jamfért med utvecklingen under det forsta halvaret sa kommer v att na tillvaxt i orderingang for FlexQube Europe pa
helaret. Orderboken for koncemen var in'i det tredje kvartalet nagot lagre &n den var vid ingangen till det andra kvartalet.

Forséljningen i kvartalet har paverkats av vart insourcingprojekt i USA da vi under tiden fér implementation inte hade lika hdg leveransférmaga. Dessutom
har vi kortvarigt tvingats sténga verksamheten vid ett par tillfallen pa grund av Covid-19-fall bland personal.

BgtAférsémrade EBITDA-resultatet i tredje kvartalet beror till stérsta del av den lagre forsaljningen samt uppstartskostnader for det nya distributionscentret i

Under tredi'e kvartalet genomfordes implementationen av ett nytt distributionscenter i USA, dér FlexQube dels fyttar geografiskt till egna lokaler, och
dessutom tar 6ver produktion, lager samt logistik i egen regi. ngstarten ar nu i allt vasentligt genomfdrd, men har varit mer utmanande an i férutsett. Totalt
har implementationen medfort direkta kostnader om cirka 3 MSEK i form av flytt- och” uppstartskostnader samt varulager. Dérutover paverkades
Eroduk iviteten under delar av tredje kvartalet, \ilket medférde lagre utleveranser och fakturering an planerat under perioden. Vid ingangen av det fidrde

vartalet 2020 &r fivtten i stort aenomford och vi raknar med 6kad effektivitet. forstarknina av bruttomarainalen samt kostnadsbesparinaar om ca 1 MSEK pa



arsbasis.

Var fortsatta satsning pa autonoma Iésningar har pagatt med samma aktivitetsnivd som innan pandemin.

eQart®

Ungeféar tre ar efter att vart projektinitiativ “Industri 4.0"\})ébc">|jades sé& star v klara och pabdrjar leveranser av industrilogistikrobotar. Var forsta lanserade

produkt inom segmentet med eQart ar ett modulért AGV-koncept som anvénder kamerateknik och kontrastavMdsning for att navigera. Vart team har lagt ner

ett gediget arbete for att skapa en robust och anvéndanvénlig vagnsautomationslésning och bakom den till synes enkla tekniken ligger tiotusentals rader

lf?od och timrTar.dDe_?oduléra byggblocken i konceptet mdjliggér skapandet av kundunika motoriserade vagnar med en 6kad niva av flexibilitet &n vad som
nns pa marknaden idag.

Vi har utnyttjat perioden med nedsténgningar och permitteringar for att ytterligare utveckla vart eQart-erbjudande. Under véren och sommaren har v arbetat
intensit med ut\,ecklin%en av ytterligare produkter inom eQart-konceptet. Bluebotics, ett schweiziskt bolag som & mycket framstdende inom
navigationsteknik, har valts som’partner for vart sjélvkérande vagnskoncept dér navigering med kamerateknik bytts ut mot SLAM-teknik (simultaneous
localization and mapping) for att kunna hantera en dynamisk fabrnksmiljé och stora fiottor av sjélvkérande robotar. Dessa vagnar kan likt vér forsta eQart-
produkt, (som navigerar med kamerateknik och visuellt 1&ser av en fargkontrast i ﬁolvet) erbjudas via vart moduléra koncept i olika storlekar och former. En
eQart med Bluebotics mjukvara navigerar helt fritt genom det som pa engelska kallas "Natural Feature Navigation”.

Under det tredje kvartalet annonserade Vi ocksa vart partnerskap med Ericsson rérande upﬁkopplade, sjélkorande vagnar med 4G och 5G. En eQart
kommer inom ramen for detta partnerskap att vara i dnft i Ericssons framtidsfabrik i Texas ocl mOJll?hetema framéver med 5G innebér att vi skulle kunna
utveckla fabrikstransporter som en tjanst dar logistiken fjarstyrs. Att ett foretag som Ericsson \éljer att arbeta tillsammans med oss ser vi som ett kvitto pa
var innovationskraft och nyténkande rérande morgondagens behov.

De flesta produkter som i dag finns tillgangliga for tillverkningsindustrin har frn borjan utvecklats for lager och distribution. Logistiken for en fabrik &r pa
manga satt annorlunda och stéller helt andra krav pa utformandet av och prestandan hos sjélkdrande vagnar och robotar. Det kan handla om att
produkterna som ska forflyttas inom fabriken och presenteras for operattrer har en stor variation pa bade utseende och vikt. Det kan ocksa handla om att
en fabrik har mycket mixad trafik i form av gaffeltruckar, dragtag och manniskor som rér sig i oregelbundna monster.

Genom intenjuer och méten med véra kunder som ligger langt framme vad géller logistikutveckling har vi fatt vardefull insikt och kunskap om hur framtidens
orodukter for intemlogistik bér se ut. Vi arbetar just nu aktit med ytterligare produkter inom eQart-konceptet i néra samarbete med nagra av de foretag som
igger absolut 1&ngst fram i anvéndandet av logistikrobotar.

Genom att méta kundema virtuellt dar vi bland annat skapat en studio for att demonstrera vért eQart-koncept till kunder runtom i vériden digitalt sa kan v
bade sénka saljkostnaderna men ocksa snabbt och enkelt presentera var produktportfolj och méjlighetema for kundema. Ett bra exempel pa detta &r nar v
under en halvtimme presenterade eQart for Autolivi Spanien, Mexiko, Rumanien och USA under samma méte.

Utvecklingen inom automation gar mycket snabbt och prisema for elektronik fortsatter nedat, vilket gér investeringskalkylema fér automation mer och mer
intressanta for kundema. For oss som bolag innebér en 6kad produktforsaljning inom eQart att vara marginaler forbattras da bruttomarginalen &r hogre
jamfort med de mekaniska vagnama.

Var projektpipeline for eQart 6kar i god takt for varje vecka och i borjan av det tredje kvartalet har \i fatt order pa eQart fran bland annat ABB-Hitachi i Sverige
och ett foretag i USA som tillverkar kreditkort.

Utveckling

Vért fokus pé att addera distributorer har fortsatt med intensifierad styrka under det tredje kvartalet och mélséttningen &r att addera qu mot 40 distributorer

de ndrmaste 12 manademna. Utvecklingen for var distributor i Sydafrika har varit Bﬁsitiv och bland annat har Ford i Sydafrika bestallt FlexQube-produkter

Fért]?lerkd?t tredje kvartalet. | slutet av kvartalet anslét sig Intralogix i Polen till FlexQube och Vi har fatt ménga positiva signaler frén foretag i Polen efter vi nu
okal nénaro.

Under det tredje kvartalet genomforde vi en u%%start av nytt distributionscenter i USA. Fram tills nu har vi haft var distribution och montering kontrakterad till
er&tjredjepasrtsﬁ\]/ecrgnt?r. Flytten paborjades i borjan av juli och fran mitten av september sker all distribution och montering fér Nordamerika i vara nya lokaler
i Duncan, So rolina.

Vi far en mycket hogre kapacitet och leveransférmaga i egna lokaler och med egen personal och da detta skrivs &r vi 26 personer i den amerikanska
verksamheten som arbetar med att leverera FlexQube-produkter. Att fa mdjlighet att samlas gemensamt kring foretagskultur och vérderingar fran start till
mal och pa alla nivaer i bolaget har ocksa Visat sig vara vérdefullt for att driva foretaget framét.

FlexQube kommer &ven de nérmaste &ren att véixla 6ver till att bli mer och mer av ett industrirobotbolag, men med anvéndning av vart flexibla mekaniska
koncept. Vart framsta fokus ligger pa att utveckla produkter som ska vara varldsledande inom intemlogistik for tillverkningsindustrin dér var starkaste
kundbas finns. Det finns mangder av automationsbolag med produkter utvecklade for att passa distributions- och Ia%(erverksoamhet. Vi har sedan starten
2010 istéllet fokuserat pa materialtransport och materialpresentation inom till\erkningsindustrin och blivit erkant duktiga pa att kunna ta fram de bast
Iém[)ade vagnama for denna sektor. Kombinationen av vara moduldra mekaniska byggblock med de digitala byggblocken i vart eQart-koncept &r unikt och
majliggdr kundanpassade sjalvkdrande vagnar for intemlogistik.

Genom vart fokuserade arbete under pandemin pa att utveckla p_roduktportffjlg;;an, addera skalbarhet i vér forsaljningsstruktur genom aterforséljare och att
genomftra den flytt i USA, som varit valdigt nédvandig foér var framtida leveransférmaga, &r jag mycket positiv till var fortsatta utveckling.

Anders Fogelberg
VD fér FlexQube AB (publ)

Om FlexQube

FlexQube erbjuder ett unikt och patenterat koncept fér design och tillverkning av robusta, moduléra och flexibla vagnar och stéllage. Fc')reotalg\]gt har
Lﬂlxﬁrﬁgﬂ i Sver.ige och USA med tillhérande distribution i Europa och Nordamerika inklusive Mexiko. 14:e december 2017 listades bolaget pa Nasdaq
irs i Sverige.

FlexQube har nagra av vérldens storsta tillverkare inom fordons-, energi-, forsvar-, flyg-, vitvaror- och entreprenadmaskiner bland sina kunder. Nagra exempel
ar Volwo Cars, Autoliv; Scania, Whirlpool, Eberspacher och Mann+Hummel.

For mer information kontakta
VD, Anders Fogelberg

anders.fogelber: exqube.com
+

CFO, Mikael Lindb&ck

mikael.Iindbackgexgube.com
+

Aktien (FLEXQ) handlas pa Nasdaq First North. FNCA Sweden AB, telefon +46 8-528 00 399, &r Bolagets Certified Advisor. Ls mer pa www.flexqube.com.



Denna information &r s&dan som FlexQube AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra i enlighet med EU-fdrordningen om marknadsmissbruk. Informationen
lamnades genom ovanstéende kontaktpersoners forsorg for offentliggérande den 28 oktober 2020, kl. 08:00 CET.



