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PRESSMEDDELANDE

Axolot atertar den exklusiva licensen avseende
AxoPur® fran Mellifiq AB genom minskat
agande i Mellifiq

Axolot Solutions Holding AB och Mellifiq AB har traffat en 6verenskommelse som
innebar att den exklusiva licensen for AxoPur i Sverige, Norge, Japan och
Mellanostern atergar till Axolot. Som en del av 6verenskommelsen minskar Axolots
agande i Mellifiq fran cirka 19 procent till cirka 3 procent.

Axolot och dess hittillsvarande partnerbolag Mellifiq har idag ingatt ett avtal som innebar att
den exklusiva licens som Mellifiq haft fér AxoPur teknologin upphér. Atertagandet och
relaterade transaktioner forvantas kunna genomféras inom tva veckor. Licensen har
inneburit att Mellifig haft ensamratt att marknadsfora, salja och leverera AxoPur anlaggningar
till marknaderna i Sverige, Norge, Mellanéstern och Japan. | och med att licensavtalet nu
upphor sa aterfar Axolot rattigheterna, med avsikt att framgent bearbeta dessa marknader
direkt. Som en del i 6verenskommelsen har Mellifig erhallit en begransad icke exklusiv licens
for de anlaggningar som de hittills har levererat.

Axolot och Mellifiq ingick i september 2024 ett avtal som innebar att Mellifiq férvarvade
Axolots davarande svenska dotterbolag, Axolot Solutions AB, som i sin tur innehade en
exklusiv licens avseende AxoPur, for ovan specificerade marknader. Betalning skedde
genom att Axolot erhdll aktier i Mellifig AB som motsvarade en agarandel pa cirka 16%.
Axolot férvarvade en kort tid darefter ytterligare aktier i Mellifiq, for 10 MSEK. Efter denna
andra transaktion fick Axolot en sammanlagd agarandel i Mellifig motsvarande cirka 19%.

Avsikten med transaktionen var att genom Mellifiq starka kapaciteten att genomfdra storre
projekt och darigenom na en snabbare marknadspenetration for AxoPur tekniken, i
synnerhet pa den viktiga svenska referensmarknaden, samt frigéra resurser inom Axolot for
en internationell expansion.

Styrelsen i Axolot har nu gjort bedémningen att de referensprojekt som har etablerats
innebar att det finns goda forutsattningar for att accelerera tillvaxttakten, men det kréver en
direkt bearbetning av hemmamarknaden med bolagets egna resurser i nara samarbete med
bolagets kunder och leverantorer. Utnamningen av Lucas Petersson som ny VD ska ses mot
denna bakgrund.

Parterna har ingatt avtal om att lata den exklusiva licensen aterga till Axolot. Mellifiq kommer
dock fortsatt att kunna serva sina existerande AxoPur kunder samt, efter 6verenskommelse
mellan parterna fran fall till fall, kunna erbjuda AxoPur till sina kunder. Vidare kommer Axolot,
efter transaktionen, fortsatt inneha en agarandel pa ca. 3 % i Mellifiq.

Avtalet innebar att Axolot atertar den exklusiva AxoPur licensen som kvittas mot de aktier i
Mellifig som Axolot erhdll i samband med den ursprungliga transaktionen. Transaktionen
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beddms inte medféra nagon resultateffekt for Axolot och férvantas inte heller paverka
bolagets balansomslutning. Den restpost av aktier som Axolot kommer att ha kvar i Mellifig
hanfor sig till det forvarv av ytterligare aktier i Mellifig som skedde vid en senare transaktion
mellan parterna i 2024. Som en konsekvens av den aterkallade licensen upphdér Mellifigs ratt
att anvanda varumarkena Axolot och AxoPur.

For bada bolagen ar forandringen ett uttryck for en dnskan och avsikt att fokusera resurser
och kommersiell kraft pa respektive bolags karnprodukter och teknologier, vilket skapar
tydligare prioriteringar och battre férutsattningar for fortsatt tillvaxt.

Efter atertagandet av licensen avser Axolot att kraftfullt accelerera bearbetningen av de
nordiska marknaderna. Bolaget kommer som utgangspunkt att nyttja ett redan etablerat
natverk av konsulter och underleverantérer med relevant kompetens och
marknadskannedom, vilket ger Axolot mdjlighet att snabbt 6ka sin narvaro och
férsaljningsaktivitet utan att behéva bygga upp en omfattande egen organisation. Genom att
kombinera Axolots egen kommersiella drivkraft och tekniska kompetens med detta flexibla
natverk finns goda forutsattningar for en kostnadseffektiv uppskalning av férsaljningen av
AxoPur pa de nordiska marknaderna.

For ytterligare information, vanligen kontakta:

Anders Lundin, VD Axolot Solutions Holding AB, tel. 070 323 1106 eller mail
anders.lundin@axolotsolutions.com

Besok garna Bolagets hemsida: www.axolotsolutions.com

Denna information ar sadan information som Axolot Solutions Holding AB ar skyldigt att offentliggéra
enligt lagen om EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen Iamnades, genom ovanstaende
kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 15 september 2026, kl 10:20 CET.

Axolot Solutions

Axolot Solutions Holding AB ar ett svenskt miljéteknikféretag som saljer system och I6sningar for
industriell och publik vattenrening baserade pa bolagets unika och egenutvecklade AxoPur® teknik.
AxoPur® ar en kostnadseffektiv bredspektrumrening for komplexa férorenade vatten som inte kraver
tillsats av fallningskemikalier och som méjliggér en 6kad recirkulation och ateranvandning av
processvatten. Detta innebar en minimal belastning pa miljon. Bolaget arbetar internationellt genom
nara samarbeten med lokala och regionala valetablerade partners. | Sverige och Norge saljer bolaget
sina produkter och I6sningar genom intressebolaget Mellifiqg dar man ar den nast stérsta agaren.

Axolot Solutions Holding AB har sitt huvudkontor i Helsingborg och bolagets aktie (ticker: Axolot) ar
listad pa Nasdagq First North Growth Market, Stockholm, sedan den 21 november 2018. FNCA
Sweden AB ar bolagets Certified Adviser.
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